
  
CV repreneur : 312890

Son profil / parcours

Il habite : Vernouillet

Age : 40 ans

Sa formation : MBA Ingénieur commercial.



Parcours professionnel :Directeur Grands Comptes spécialisé en leasing et
financement B2B, avec 15 années d'expérience dans le
développement de réseaux et la gestion d'équipes
commerciales.

Expertise en crédit-bail, leasing, animation de partenaires et
pilotage de la performance. Forte capacité à structurer la
croissance et développer la rentabilité régionale.

Expériences professionnelles :
Directeur d'Affaires - Services et conseil en informatique -
Puteaux (Depuis 09/2025) :
- Développement commercial B2B sur le secteur IDF (+35 %
CA en 9 mois).
- Structuration et montée en puissance de l’équipe
commerciale (de 2 à 6 collaborateurs sous 12 mois).
- Mise en place d’une stratégie d’animation réseau
(apporteurs, partenaires).
- Négociation de contrats de leasing IT et non IT (industriels) .
- Pilotage du P&L régional (CA 9 M€, marge 5%).

Directeur Grands Comptes - Services financiers - Paris
(10/2024 – 09/2025)
- Développement commercial B2B sur le secteur IDF (+15 %
CA en 12 mois).
- Management d’une équipe de 4 commerciaux terrain.
- Accompagnement et développement de profil junior en
senior.
- Mise en place d’une stratégie d’animation réseau
(apporteurs, partenaires : fonds d’investissement, avocats
d'affaires).
- Négociation de contrats d’affacturage et de crédit de
trésorerie.
- Pilotage du P&L régional (CA 35 M€, marge 9%).

Délégué Régional - Services financiers – Paris (07/2019 -
09/2024)
- Développement/Animation de relations avec les centres
d'affaires bancaires.
- Expertise en garantie sur stocks et financement court terme.
- Performance commerciale moyenne : 180 %/objectifs par an
(400 K€ de revenus annuels avec de la récurrence).
- Management adjoint et onboarding national de 10
collaborateurs.
- Rôle de référents métiers sur process d’animations des
partenaires.

Sales Manager - Clients Grands Comptes - NATIXIS LEASE –
Paris (11/2015 - 07/2019)
- Développement et pilotage d’un portefeuille grands comptes
stratégiques (50 clients).
- Pilotage des dossiers de financement.
- Structuration et optimisation des opérations de crédit-bail.
- Management de 4 collaborateurs.
- Création d’un service d’accueil téléphonique : 4 personnes .

Sales Manager - NATIXIS INTERTITRES – Toulouse (09/2012 -
11/2015)
- Management de 6 collaborateurs.
- Prospection et gestion d’un portefeuille clients (100
relations).
- Suivi et accompagnement personnalisé des clients.
- Animation partenaires.



Société recherchée

Titre société recherchée : Leasing / location financière

Secteur d'activite recherche : Leasing

Description société recherchée : Entreprise dans le leasing industriel ou dans
le leasing automobile.

Localisation recherchée : France (33)

Valorisation recherchée : 300k€ à 15000k€

Montant de son apport : 1500k€

Dans sa démarche le repreneur est
ouvert a :

- Une reprise totale seul ou avec un ou des
associés déjà identifiés
- Une reprise majoritaire, le cédant restant en
minoritaire
- Une reprise majoritaire avec un autre
repreneur
- Une reprise majoritaire avec un fonds
d'investissement


