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Nettoyage de copropriété et sorties de poubelles
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Description générale

Description de I'activité recherchée

Nettoyage et entretien de copropriétés privées a Paris et proche banlieue, sorties de
poubelles, petits travaux.

Contrats de 300 a 1.000 € / mois en moyenne par client immeuble.

Un groupe de service de nettoyage basé a Paris, générant un chiffre d'affaires de
9.000.000 € aupres de 1.200 clients copropriétaires et 400 syndics

Le groupe n'est pas intéressé par les HLM.
Raison de l'acquisition

Le groupe souhaite compléter sa présence sur chacun des arrondissements de Paris et
de chague ville de banlieue, ce qui permet de mieux élaborer les services des clients
et d'améliorer les relations avec les syndics.

Type de société recherchée

Société in bonis

Eléments chiffrés

Taille et rentabilité de la structure recherchée

Nombre de collaborateurs recherchés : 5 nb 100

Chiffre d'affaires : 200 k€ CA 6 000 k€




Informations sur I'acquéreur

Informations sur l'acquéreur

Ancienneté de la société : Plus de 10 ans
CA société : 9 000 k€

Nb. personnes : 170

Résultat net: 1 700 k€

Description générale de I’activité de I’acquéreur

Nettoyage de copropriété et sorties de poubelles a Paris et proche banlieue.

Groupe de nettoyage spécialisé sur le marché du nettoyage résidentiel a Paris,
positionné sur I'entretien des copropriétés et syndics.

L'entreprise couvre I'ensemble des prestations liées aux parties communes :
nettoyage des halls, cages d'escalier, ascenseurs, parkings, sorties de poubelles, etc.

La société de service se distingue par une identité de marque affirmée et évolue sur
un marché concurrentiel face a d'autres acteurs.

Groupe de services de qualité de sortie de poubelles pour les copropriétés parisiennes
et de petite / moyenne couronne.

Complément d'information

Remarques, éléments complémentaires

Le groupe achete chaque année une ou plusieurs sociétés de nettoyage de copropriété
privées.

Concernant cette acquisition, I'acquéreur est en recherche active.



La démarche de I’'acquéreur

L'acquéreur souhaite :
- Une reprise totale, le cédant quittant I'entreprise
- Une reprise majoritaire, le cédant restant en minoritaire



